Поддержка предпринимательства

АО «Федеральная корпорация по развитию малого и среднего предпринимательства»

1. Как открыть ООО и ИП
Открытие собственного дела подразумевает под собой поэтапное прохождение государственной регистрации, после которой выдается регистрационное свидетельство на занятие коммерческой деятельностью. Организационно-правовая форма ООО позволяет вести легальный бизнес, связанный с производством и выпуском какой-либо продукции или предоставлением каких-либо услуг с открытием лицензии на определенный вид  деятельности.
Общество с ограниченной ответственностью (ООО) — учрежденное одним или несколькими юридическими и/или физическими лицами хозяйственное общество, уставный капитал которого разделён на доли; участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им долей в уставном капитале общества.
Общество с ограниченной ответственностью (ООО) — самая подходящая форма для организации малого бизнеса
Необходимая информация для подготовки пакета документов:
· Название;
· Юридический адрес;
· Количество учредителей и их паспортные данные;
· Размер уставного капитала (минимум 10 000 руб.);
· Распределение долей уставного капитала между учредителями;
· Виды экономической деятельности ОКВЭД (чем будет заниматься фирма);
· Генеральный директор (это может быть и не учредитель);
· Система налогообложения.
Пошаговая инструкция
2. Регистрационные документы
[bookmark: _GoBack]Заявление о регистрации общества с ограниченной ответственностью
Учредительный договор о создании и деятельности общества с ограниченной ответственностью
Протокол собрания учредителей о создании ООО
Решение о создании ООО с одним учредителем
Устав ООО
3. Как составить бизнес-план
Бизнес план — это документ, дающий развернутое обоснование проекта и возможность всесторонне оценить эффективность принятых решений, планируемых мероприятий, ответить на вопрос, стоит ли вкладывать деньги в данный проект.
Бизнес-план должен:
· показать, что продукт или услуга найдут своего потребителя, установить емкость рынка сбыта и перспективы его развития;
· оценить затраты, необходимые для изготовления и сбыта продукции, предоставления на рынке работ или услуг;
· определить прибыльность будущего производства и показать его эффективность для предприятия (инвестора), для местного, регионального и государственного бюджета.
Основные функции бизнес-плана:
· является инструментом, с помощью которого предприниматель может оценить фактические результаты деятельности за определенный период;
· может быть использован для разработки концепции ведения бизнеса в перспективе;
· выступает инструментом привлечения новых инвестиций;
· является инструментом реализации стратегии предприятия.
Одним из важнейших этапов процесса планирования является составление бизнес-плана, необходимого как для внутрифирменного планирования, так и для обоснования получения денежных средств из внешнего источника, т. е. получения денег под конкретный проект в виде банковских ссуд, бюджетных ассигнований, долевого участия других предприятий в осуществлении проекта.
Шаблон бизнес-плана

